	 Договорные отношения предпринимателей с хозяйствующими партнерами



	1. Изучите лекционный материал.
-Сущность и формы предпринимательского сотрудничества. 
-Предпринимательский договор. 
-Рассмотрение экономических споров предприятий (предпринимателей).
2. Законспетируйте (кратко) структура договора и содержание разделов.
3. Выполните тестовое задание.

4. Выполните задание 1.
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Опорный конспект лекций

Любой вид предпринимательской деятельности невозможен без различных партнерских связей, которые позволяют скоординировать действия (в целях получения прибыли) за счет обмена результатами совместной деятельности.
Формы партнерских связей достаточно разнообразны, и группируются, как правило, по четырем основным направлениям предпринимательского сотрудничества:
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Выбор конкретной формы предпринимательского сотрудничества определяется условиями, в которых субъект предпринимательской деятельности осуществляет деловую операцию:
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Главной составляющей сотрудничества в сфере предпринимательства является сделка.
	Сделками признаются действия граждан и юридических лиц, направленные на установление, изменение или прекращение гражданских прав и обязанностей.
Гражданский кодекс РФ
часть 1,статья 153


Партнерские отношения предполагают осуществление определенных прав и обязательств, которые предприниматель дает своим партнерам при установлении с ними сотрудничества. Такие права и обязательства предпринимателя закрепляются в договоре, подписываемом предпринимателем и его партнером.
	Предпринимательский договор – это волеизъявление сторон по осуществлению самого предпринимательского процесса, не предполагающее объединение договаривающихся сторон в какую-либо единую организационно-правовую структуру.




В практике работы организаций и индивидуальных предпринимателей наиболее часто встречаются следующие виды договоров:

	Договор
	Статья ГК
	Стороны договора

	Купли – продажи
	454
	продавец
	покупатель

	Мены 
	567
	продавец, покупатель
	продавец, покупатель

	Поставки
	506
	поставщик
	покупатель

	Аренды
	606
	арендодатель
	арендатор

	Подряда
	702
	подрядчик
	заказчик

	Возмездного оказания услуг
	779
	заказчик
	исполнитель

	Перевозка груза
	785
	отправитель
	перевозчик

	Займа
	807
	займодавец
	заемщик


Продолжение таблицы «Основные виды договоров предпринимательского сотрудничества»
	Договор
	Статья ГК
	Стороны договора

	Кредитный
	819
	кредитор
	заемщик

	Финансирования под уступку денежных средств
	824
	финансовый агент (цедент)
	клиент

(цессионарий)

	Банковского счета
	845
	банк
	клиент (владелец счета)

	Хранения
	886
	поклажедатель (товаровладелец)
	хранитель

	Страхования
	929, 934
	страховщик
	страхователь

	Поручения
	971
	доверитель
	поверенный

	Комиссии
	990
	комиссионер
	комитент

	Агентский
	1005
	принципал
	агент

	Коммерческой концессии
	1027
	правообладатель
	пользователь


Поскольку договор представляет собой компромисс сторон, то и форма, в которой он заключается, носит произвольный характер. Тем не менее, на практике существуют определенные требования, которые стороны стараются соблюсти при подготовке и подписании любого договора:

	Структура 

договора
	Содержание раздела
	Примечание

	Преамбула
	Название (наименование) договора
	Например, купли – продажи, поставки и т. д.

	
	Указание места и времени заключения договора
	Эти сведения могут быть отнесены и в заключительную часть

	
	Фиксирование факта заключения договора 
	Производится в соответствии с теми условиями, которые указываются в тексте договора

	
	Наименование сторон
	При этом продавец, или передающая сторона, называется первой, а покупатель, или принимающая сторона, - второй

	Основная часть
	Специфические условия
	Предмет договора или количест-
	· К специфическим относятся лишь те усло-
вия, которые характерны для данной сделки, но к другим сделкам они будут, вряд ли применимы. 

· Именно специфические условия договора составляют тему и содержание обсуждения при переговорах партнеров о заключении сделки. 

· Именно конкретную форму каждого из специфических условий обдумывает предприниматель при подготовке к переговорам.



	Основная часть
	Специфические условия
	во товара
	

	
	
	Качество товара
	

	
	
	Цена товара
	

	
	
	Скидки с цены и надбавки к цене
	

	
	
	Базисные условия поставки
	

	
	
	Форма платежа
	

	
	
	Срок поставки, сроки исполнения обязательств
	

	
	
	Маркировка, упаковка товара
	

	
	
	Переход права собственности на товар
	

	
	
	Ответственность сторон
	

	
	
	Запретительная оговорка
	

	
	Общие условия
	Арбитражная оговорка
	К общим условиям договора относятся те положения, которые включаются во все договоры, независимо от их содержания

	
	
	Форс – мажор
	

	Заключительная часть
	Юридические адреса сторон
	

	
	Приложения
	Указываются те, которые являются неотъемлемыми частями договора

	
	Подписи сторон
	

	
	Указание места и даты заключения договора
	В случае если это не было сделано в преамбуле


Гражданское законодательство РФ предусматривает различные способы обеспечения реального и надлежащего исполнения договорных обязательств сторонами. 












Нарушения хозяйственных договоров приводят к разнообразным последствиям для партнеров по сделке. Каждому последствию соответствуют определенные виды ущерба, к которым относятся:


Продолжение схемы «


Виды ущерба, возникающие вследствие нарушения хозяйственных договоров

Возникающие споры между участниками гражданских правоотношений могут быть урегулированы в судебном и в несудебном (путем компромиссного обсуждения) порядке.

Рассмотрением экономических споров между хозяйствующими субъектами занимаются суды общей юрисдикции и Арбитражный суд:
	Органы, рассматривающие экономические споры
	Перечень видов споров

	Арбитражный суд
	О разногласиях по договору, заключение которого предусмотрено законом

	
	Об изменении условий или расторжении договоров

	
	О неисполнении или ненадлежащем исполнении обязательств

	Суд общей юрисдикции
	Споры, возникающие из гражданских правоотношений, где одной из сторон выступает физическое лицо (потребительские отношения)

	
	Споры, возникающие из трудовых отношений - между работодателем (организацией) и работником (физическим лицом)

	
	Споры, возникающие из административных правоотношений в случаях, когда граждане оспаривают в судебном порядке действия организаций, нарушающих их права и свободы

	
	Споры с участием иностранных организаций, если международным договором эти дела отнесены к подведомственности судов общей юрисдикции



Тест 

1. Сотрудничество в сфере производства предполагает следующие формы: 

а) бартер, встречные поставки;
б) производственная кооперация, лизинг, франчайзинг, подрядное производство, управление по контракту; 

в) факторинг, коммерческий трансферт.
2. Сотрудничество в сфере товарообмена предполагает следующие формы: 

а) бартер, встречные поставки;
б) совместные предприятия, проектное финансирование, концессия; 

в) купля-продажа, форвардная сделка, спот.

3. Сотрудничество в сфере торговли предполагает следующие формы: 

а) коммерческая триангуляция, встречные поставки;
б) толлинг, лицензирование; 

в) купля-продажа, форвардная сделка, спот, сделка по передаче информации типа ноу-хау, сделка по установлению прямых производственных связей.
4. Сотрудничество в сфере финансовых отношений предполагает следующие формы: 

а) коммерческая триангуляция, встречные поставки;
б) толлинг, лицензирование; 

в) факторинг, коммерческий трансферт.

5. Франчайзинг – это:
а) форма сотрудничества, когда каждый из партнеров выполняет свою долю работ в рамках единого производственного процесса;
б) это форма сотрудничества, когда один предприниматель передает другому патент в области управления и организации производства; 

в) это предоставление известной фирмой, имеющей престижную на  рынке марку, возможности более мелкой и неизвестной фирме использовать эту марку в предпринимательских целях.

6. Толлинг – это:

а)  это договоренность, достигаемая партнерами об обработке или переработке давальческого сырья;
б) предприятие, уставный фонд которого создан на основе паевых взносов нескольких предпринимателей, один из которых является иностранным лицом, физическим или юридическим; 

в) это когда один предприниматель заключает договор с другим на предмет производства товара, работ или же заключает договор с поставщиками первой стороны.

7. Действия граждан и юридических лиц, направленные на установление, изменение или прекращение гражданских прав и обязанностей – это:
а) предпринимательский договор;
б) предпринимательская сделка; 

в) концессия.

8. Определенная законом или договором денежная сумма, которую должник должен уплатить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательства – это:
а) пеня;
б) штраф; 

в) неустойка (штраф, пеня).

9. Споры, возникающие из трудовых отношений - между работодателем (организацией) и работником (физическим лицом) рассматриваются в:
а) Арбитражном суде;
б) судах общей юрисдикции; 

в) по желанию истца: в Арбитражном суде или в суде общей юрисдикции.
Задание 1. Отразите основные формы предпринимательского сотрудничества и их отличительные признаки.
	Форма предпринимательского сотрудничества
	Краткая 

характеристика 

	Производственная кооперация 
	

	
	

	Лизинг 
	

	
	

	Франчайзинг
	

	
	

	Проектное  финансирование 
	

	
	

	Концессия 
	

	
	

	…
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Сотрудничество в сфере производства





Сотрудничество в сфере товарообмена





Сотрудничество в сфере торговли





Сотрудничество в сфере финансовых отношений





Формы предпринимательского 


сотрудничества





Сферы 


деятельности





Предпринимательское сотрудничество





Производственная сфера





Совместные предприятия


предприятия, уставный фонд которых создан на основе паевых взносов нескольких предпринимателей,  один из которых является иностранным лицом, физическим или юридическим.





Производственная кооперация 


форма сотрудничества, когда каждый из партнеров выполняет свою долю работ в рамках единого производственного процесса;


доход распределяется в соответст-





Предпринимательское сотрудничество





вии с долей каждого партнера в общем объеме работ.





Лизинг 


это операции по размещению движимого и недвижимого имущества,  которое закупается лизинговой фирмой, остается в ее собственности, но сдается в аренду предпринимателю.





Франчайзинг 


это предоставление известной фирмой, имеющей престижную на  рынке марку, возможности более мелкой и неизвестной фирме использовать эту марку в предпринимательских целях; 


наряду с предоставлением марки практикуется также предоставление определенных прав на технологии, ноу-хау и т.д.





Лицензирование 


субъектами отношений лицензирования являются лицензиар, т.е. обладатель прав и технических средств, и лицензиат - лицо, приобретающее эти права на постоянной или временной основе.





Проектное  финансирование 


это форма партнерских связей в двух случаях:


1. Когда одна сторона, имеющая разработанный проект, предлагает другой стороне практическую его реализацию. При этом первая сторона финансирует проект, а вторая - обязуется вернуть кредит товарами  
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и услугами, которые будут произведены в ходе реализации.


2. Первая сторона финансирует, а вторая - реализует имеющийся у второй стороны проект.





Концессия 


это форма сотрудничества, как  правило, выражается во взаимоотношениях иностранного предпринимателя и государственного или муниципального органа об аренде хозяйственных объектов, находящихся в монопольной собственности этого органа;


обычно концессия – это долгосрочная аренда с целью интенсивного или эффективного использования ресурсов при помощи иностранного партнера;


объектами концессии, как правило, являются прииски, леса, реки, заводы и т.п.





Управление по контракту 


это форма сотрудничества, когда один предприниматель передает другому патент в области управления и организации производства.





Подрядное производство 


это когда один предприниматель заключает договор с другим на предмет производства товара, работ или же заключает договор с поставщиками первой стороны (при этом с поставщиками расплачивается первая сторона).





Предпринимательское сотрудничество





Толлинг 


это договоренность, достигаемая партнерами (путем разработки и подписания соответствующего договора) об обработке или переработке давальческого сырья.





Бартер 


это сделка между предпринимателями, при которой предполагается обмен товарами между сторонами без  опосредования его  деньгами.





Сфера 


товарообмена





Коммерческая триангуляция 


это форма бартерной сделки, где принимают участие не две, а три (и более) стороны, когда того требует поиск необходимого товара.





Встречные поставки


это форма бартерной сделки, когда стороны определили, какой товар и на каких условиях должен быть поставлен одной стороне, в отношении обратного товара другой стороне решение не принято (решение принимается позже, оформляется, например, специальным приложением к договору).





Сделка купли – продажи 


сторонами договора выступают продавец и покупатель или поставщик и потребитель.





Сфера 


торговли





Форвардная сделка 


это срочная сделка, заключаемая на срок, как правило, от 6 до 14 месяцев.





Предпринимательское сотрудничество





Сделка по передаче информации типа ноу-хау 


это отношения партнеров по передаче, как правило, одного или нескольких незапатентованных «секретов производства» за определенное вознаграждение на условиях, предусмотренных контрактом.





Сделка по установлению прямых производственных связей 


предполагает отношения партнеров, основанные на непосредственном сотрудничестве в производственной, научно – технической и других областях деятельности.





Предпринимательское сотрудничество





Спот 


это вид операций по купле – продаже наличного товара с немедленной оплатой и доставкой; 


чаще всего такая сделка практикуется в биржевой торговле, а также при продаже наличной валюты.





Факторинг 


это купля-продажа долговых обязательств покупателей, которая осуществляется между поставщиком товара и факторинг-фирмой.





Финансовая сфера





Коммерческий трансферт 


это взаимное приобретение партнерами друг у друга капиталов в национальных валютах в установленных договором размерах по договорной цене;


такое приобретение капитала не предполагает его перемещения через национальные границы.





В современных условиях хозяйствования договор служит основной формой организации и регулирования экономических отношений между равноправными и независимыми партнерами. 





Способы обеспечения исполнения обязательств





Неустойка (штраф, пеня) – определенная законом или договором денежная сумма, которую должник должен уплатить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательства.


 ст. 330 ГК РФ





Залог –  кредитор имеет право при неисполнении должником обеспеченного залогом обязательства получить удовлетворение из стоимости заложенного должником имущества.


 ст. 334 ГК РФ





Поручительство – поручитель обязуется перед кредитором другого лица отвечать за исполнение последним его обязательств полностью или в части (согласно договору поручительства).


 ст. 361 ГК РФ





Банковская гарантия – банк (иное кредитное учреждение) или страховая организация (гарант) дают по просьбе другого лица (принципала) письменное обязательство уплатить кредитору принципала (бенефициару) денежную сумму по представлении бенефициаром письменного требования о ее уплате.


 ст. 368 ГК РФ





Задаток – один из способов обеспечения исполнения должником обязательств (в отличие от аванса). При уклонении должника от исполнения обязательств, он теряет право на переданную в счет платежа сумму (в отличие от аванса).


 ст. 380, 381 ГК РФ





Прямые потери:


уменьшение объема производства


дополнительные материальные затраты,


затраты на оплату труда,


и т.п.





Упущенная выгода:


недополученная прибыль
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